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ЧЕХОСЛОВАКИЯ: «ИЗМ» С ЧЕЛОВЕЧЕСКИМ ЛИЦОМ
Инфляция была гораздо более скромной, чем в большинстве стран с трансформирующейся экономикой.
Реформаторы ожидали, что цены в течение первого года преобразований вырастут примерно процентов на 30. На практике же они увеличились на 58 %, в частности — на 27 % за первый квартал 1991 г. Тем не менее, даже в сравнении с ростом цен, имевшим место в ходе польской реформы, резуль​тат был вполне удовлетворительным. О сопоставлении с Рос​сией в этой связи и говорить не стоит. В Чехословакии уже с июля 1991 г. инфляция составляла менее 1 % в месяц, за ис​ключением января 1993 г., когда из-за введения НДС цены «скакнули» сразу на 8,5 % [253, с. 629; 411, с. 452-453].
Если же судить по некоторым скрытым от поверхностного наблюдения моментам, то чехословацкая финансовая полити​ка была не столь жесткой, как польская. Это видно, в частно​сти, по тому, как эволюционировали бюджетные расходы в первые годы реформ, В 1990 г. расходы находились на очень высоком уровне: 60,1 % ВВП. Правительство пошло на их су​щественное снижение, и в 1991 г. расходы составили только 54,2 %  ВВП. К 1993 г. уровень был снижен до 48,5 % [524, с. 193]. Но, учитывая исходный высокий уровень, можно отме​тить, что в Чехословакии государство продолжало более ак​тивно вмешиваться в экономику посредством перераспреде​ления валового продукта, чем в других странах с переходной экономикой, за исключением Венгрии. В плане снижения го​сударственного бремени Чехословакия явно не шла на осуще​ствление шокотерапии.
Как отмечали некоторые наблюдатели, «чехословацкое правительство гордо объявило, что его политика представляет собой шокотерапию, но реализация программы была менее бо​лезненной, нежели в любой другой стране Центральной и Вос​точной Европы» [412, с. 31]. Достижение быстрых результатов в значительной степени оказалось связано с тем, что экономи​ка Чехословакии не была так разбалансирована, как, скажем, польская или российская. О том же, какие дополнительные скрытые механизмы смягчения шока имелись в чехословацком подходе, мы поговорим после того, как рассмотрим специфику осуществления приватизации в данной стране.

В-третьих, в качестве дополнительного, неортодоксально​го элемента антиинфляционной политики в Чехословакии ис​пользовался контроль за заработной платой. Система была похожа на польский рорiwek. При превышении фондом зар​платы определенной планки более чем на 3 % сумма, эквива​лентная 200 % дополнительного заработка, изымалась в бюд​жет в качестве штрафа. При превышении планки более чем на 5 % величина штрафа доходила до 700 %. Подобная систе​ма существовала около года.
Но в 1992 г. полной либерализации контроля не произош​ло. Скорее изменился его механизм. Теперь контролировался рост прибыли, поскольку часть прибыли могла использовать​ся для повышения зарплаты. Предприятия должны были пла​тить дополнительный налог в том случае, если прибыль росла более чем на 15 %. При этом государственные предприятия находились в худшем положении, нежели частные. И напро​тив, если не менее 30 % акций предприятия принадлежало иностранному капиталу, то налог вообще не взимался [253, с. 633]. Появление подобной системы было связано с тем, что именно у государственных предприятий могло оказаться наи​более сильным стремление к проеданию дохода. Тем не менее, очевидная дискриминационность в отношении государствен​ных предприятий делала данный механизм явно нелибе​ральным.
Система контроля за заработной платой в первые годы ре​форм закреплялась практикой социального партнерства — трехсторонним соглашением между правительством, работо​дателями и профсоюзами. Эта система продержалась до 1995 г. После ее отмены зарплата стала обгонять в своем росте про​изводительность труда [231, с. 316].
В-четвертых, после значительной девальвации кроны была обеспечена ее внутренняя конвертируемость. Крону за​фиксировали и привязали к корзине валют. Экспортеров обя​зали продавать всю свою валютную выручку. В отличие от Польши для граждан ввели некоторые ограничения на приоб​ретение иностранной валюты, чтобы сбить покупательский ажиотаж и легче удержать валютный курс на стабильном уровне.
