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ЧЕХОСЛОВАКИЯ: «ИЗМ» С ЧЕЛОВЕЧЕСКИМ ЛИЦОМ
Ограничению импорта и, следовательно, уменьшению расходования иностранной валюты поначалу способствовали сравнительно высокие 20-процентные импортные таможен​ные пошлины на товары потребительского назначения. Нели​беральным элементом чехословацких реформ было и времен​ное сохранение лицензирования части экспортных товаров. Однако уже к 1993 г., благодаря быстрому налаживанию хо​зяйственных связей с Евросоюзом, произошла существенная либерализация внешнеэкономических отношений. Импорт​ное сырье, полуфабрикаты, готовые изделия либо облагались теперь низкими пошлинами, либо вообще не подвергались та​моженному обложению. В среднем импортные тарифы соста​вили к 1993 г. 5,8  % [253, с. 629-630; 514, с. 2331.
Использование польского сценария реформ сделало и ре​зультаты чехословацких преобразований в значительной степени похожими на польские. Реформаторы ожидали, что ВВП в первый год упадет на 5 %. На практике же сокраще​ние производства было огромным. ВВП упал за год на 15 % [253, с. 631]. Спад продолжился и на будущий год, составив 6,4 %. В 1993 г. в Чехии он оказался практически преодолен​ным (падение меньше одного процента), тогда как в Словакии был еще заметен [524, с. 193].
Больше всего пострадали от шока легкая, текстильная, обувная отрасли промышленности. Впрочем, их потери были связаны не только с самим фактом реформы, но и с потерей традиционно емкого советского рынка, что для такой малень​кой и экспорториентированной страны, как Чехословакия, имело большое значение. Лучше обстояли дела в металлур​гии, которая благодаря девальвации кроны сумела в основном переориентироваться на западный спрос.
Такой переориентации экономики способствовало то, что страны ОЭСР сняли целый ряд таможенных барьеров. Ограни​чения были оставлены в основном по текстилю, продоволь​ствию и в некоторой степени по стали. В дальнейшем же пере​ориентация экономики с Востока на Запад пошла еще быстрее. С марта 1992 г. Чехословакия получила статус ассоциирован​ного члена Евросоюза, что позволило обеспечить свободную торговлю с ЕС. А с марта 1993 г., хотя и с переходным перио-

дом, составляющим пять-восемь лет, свободная торговля ох​ватила страны вышеградской четверки — Чехию, Словакию, Польшу, Венгрию [253, с. 636, 638; 514, с. 235].
Возвращаясь к спаду ВВП, следует отметить, что помимо сокращения производства экономика пострадала еще и от кризиса неплатежей, развивавшегося, пожалуй, столь же бы​стро, как и аналогичный российский кризис. Если в конце 1989 г. общий объем неплатежей в чехословацкой экономике составлял всего лишь 6,2 млрд крон, то в сентябре 1991 г. этот показатель вырос до 147 млрд [253, с. 636]. Не имеющие практически никакого опыта функционирования в условиях нормального рынка предприятия в Чехии и Словакии, так же как и предприятия в России, оказались неспособны переори​ентироваться на того потребителя, который расплачивается за поставки реальными деньгами.
Трансформационный спад в экономике Чехословакии носил в значительной степени объективный характер. Че​хословацкие экономисты, естественно, задавались вопро​сом: мог бы этот спад быть менее существенным, если бы экономика проходила реформы по градуалистскому сцена​рию? Оценки, приводимые К. Коубой, показали, что «средне​месячные эмпирические данные не подтверждают прямую связь между быстрым высвобождением цен и достижением реалистичного обменного курса валюты, с одной стороны, и сокращением объема выпуска продукции, с другой». В под​тверждение этого своего положения К. Коуба проводил сравнение венгерских и чехословацких реформ. Он отмечал, что если объем промышленного производства в каждой из этих стран в 1985 г. принять за 100 %, то окажется, что в 1991 г. в Чехословакии промышленность находилась на уровне 78,8 %, а в Венгрии —на уровне 72,3 % [411, с. 455-456]. Иначе говоря, венгры просто растянули свой спад по сравнению с чехами и словаками, которые получили все его «прелести» буквально за один год.
Впрочем, в Чехословакии, как и в Польше, существовало значительное различие между тем, как вели себя в период трансформационного спада крупные государственные пред​приятия и новые, малые фирмы, исходно принадлежащие к
