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Скорее всего, французский феномен сформировался под воздействием некоторых ментальных факторов, не связанных с конкретным характером преобразований. В частности, как показал М. Вебер, дух капитализма особенно активно форми​ровался там, где доминировал протестантизм [25]. Католичес​кая Франция в этом смысле была страной сравнительно пас​сивной, не динамичной. Бесспорно, сыграли свою роль и эта​тистские, дирижистские традиции, которые не могли быть полностью изжиты даже за столетие стабильного рыночного развития.
Важно подчеркнуть, что в свете данного подхода черты отсталости являются отнюдь не вечной характеристикой французской экономики, а лишь элементами перехода. Эти черты долго тормозят развитие, но потом все же уступают ме​сто тому новому, что формируется в рамках модернизирован​ной экономики.
Пожалуй, наиболее развернутую характеристику специ​фики французской экономики, сформировавшейся к исходу модернизационного периода, дал Д. Ландес, отметивший три основных ее черты.
Во-первых, типичный французский бизнесмен — это мелкий предприниматель, действующий либо самостоятель​но, либо всего лишь с одним партнером. Кредитная сфера, несмотря на те новшества, которые были внесены братьями Перейра, не сильно отличается в этом смысле от производ​ства, осуществляющегося в реальном секторе экономики. Деньги находятся в руках малых банков или даже отдельных частных кредиторов, большинство из которых ограничивает клиентелу узким кругом доверенных лиц и родственников, не стремясь рисковать своими активами в недостаточно хо​рошо известных им сферах деятельности. Несмотря на все изменения, делает вывод Д. Ландес, обзор французского бизнеса в 1870 г. отчетливо показывает, что концентрация экономической мощи все еще остается исключением из пра​вил и характерна в основном для транспортной сферы [418, с. 398-399].
Во-вторых, французский бизнесмен так и остался по свое​му характеру весьма консервативным. В нем часто не было
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склонности к риску. Он не хотел пробовать новое и неизвест​ное. Несмотря на высокую норму амортизации, во Франции очень медленно шло обновление оборудования. «Средний французский бизнесмен желал до последнего оставаться с той машиной, с которой он начинал» [418, с. 400]. Даже в тех сферах экономики, где формировались акционерные обще​ства, аккумулируемые посредством централизации капитала, крупные денежные суммы не использовались для того, чтобы дать дорогу новым средствам производства. Отсутствие рис​кового капитала в значительной степени объясняло тот факт, что во Франции часто терпели неудачу изобретатели [418, с. 402].
В-третьих, характерной чертой французских бизнесменов являлось их стремление к независимости. В значительной степени рост с 1815 по 1870 г. финансировался за счет соб​ственных средств предприятий и денег ближайших друзей бизнесмена, а также его родственников [418, с. 400]. Недове​рие реального сектора к кредитной сфере органично дополня​ло недоверие банков к бизнесу.
У мелкого семейного французского предприятия сложи​лась даже своеобразная «психология», в соответствии с кото​рой фирма являлась не столько организацией для производ​ства товаров, сколько инструментом для поддержания семьи и расширения занимаемых ею позиций. Порой разрабатыва​лись специальные правила для того, чтобы каждый из партне​ров фирмы мог пристроить в нее на приличную должность своих детей и родственников вне зависимости от того, на​сколько они способны выполнять свои профессиональные обязанности [418, с. 403].
Д. Ландес также указывал, что французский бизнесмен долгое время продолжал смотреть на государство, как на отца, который обязан о нем заботиться. «Не существует раз​ницы,— отмечал он,— между требованием мелких произво​дителей из Бельвиля, чтобы государство приобрело 12 сде​ланных ими инвалидных кресел для различных местных боль​ниц, и петицией трех крупнейших металлургических фирм, настаивавших в 1848 г. на том, чтобы правительство приоста​новило банкротство парижско-лионской железной дороги и
