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ГЕРМАНИЯ: БЛЕСК И НИЩЕТА АВТОРИТАРИЗМА
страны, отказывавшиеся от экономики советского типа1. Многие в Германии опасались, что лекарство будет хуже, чем сама болезнь. Газеты стонали, предвещая полную дезоргани​зацию работы всей промышленности, ведущую к усилению безработицы и, возможно, сопровождающуюся социальным взрывом [322, с. 247].
Все эти стенания германской прессы и германской про​мышленности были в полной мере воспроизведены в России 90-х гг. XX века, когда начались реформы Гайдара. Однако ни в первом случае, ни во втором объективно возникающий трансформационный спад ни к коллапсу экономики, ни к со​циальному взрыву не привел.
Немецкой проблемой середины 20-х гг. стало, в частно​сти, то, что за время высокой инфляции бизнесмены осуще​ствляли крупные и неэффективные вложения в покупку обо​рудования. С одной стороны, это было связано со срочной потребностью в спасении быстро обесценивающихся денег: тут уж не приходилось выбирать, что именно покупать — сметали все. С другой же стороны, ошибки в инвестицион​ной политике были связаны с невозможностью дать в усло​виях макроэкономической несбалансированности точную оценку того, какие товары будут завтра реально пользовать​ся спросом.
Новые заводы были построены с 1919 по 1923 г. только для того, чтобы уберечь деньги от очередной волны инфля​ции, однако при этом значительная часть их была предназна​чена для удовлетворения спроса военного времени. Никто
1Наверное, это был один из первых по-настоящему значи​тельных трансформационных спадов в истории мировой экономики. Теоретически такого рода спад мог иметь место после инфляции, разразившейся в эпоху Французской ре​волюции, но тогда, по всей видимости, бизнес не мог делать крупных неэффективных вложений в структуру экономики вчерашнего дня: ведь ее практически не существовало. Тог​да для сбережения денег осуществлялись вложения в золо​то и земельные владения.

ведь не был способен оценить, какие товары нужны новой Германии, существовавшей в совершенно иных, нежели прежде, условиях. Практика показала ненужность большин​ства этих предприятий, особенно тех, которые относились к определенным отраслям машиностроения и к текстильной промышленности.
«Результатом инвестиционной деятельности времен инф​ляции,— сделал вывод Д. Энджелл,— стали хроническое пе​репроизводство, появление излишних мощностей и общая не​способность делать деньги... Впрочем, сами компании это ошибочное инвестирование не довело до убытков. Стоимость предприятий в момент строительства была столь низкой, что сегодня (в конце 20-х гг.— Авт.) она соответствует стоимос​ти металлолома» [260, с. 47-48]. Иначе говоря, проиграли кредиторы, чьи деньги использовались для строительства этих предприятий, и граждане — плательщики инфляционно​го налога.
Впоследствии в других странах при высокой инфляции ка​питал, как правило, просто бежал из бедствующей страны. Германские же предприниматели еще не имели соответству​ющего опыта и наделали немало ошибок, в основном вложив излишние деньги в производство быстро раскупавшихся средств производства. В результате после денежной реформы типичным газетным объявлением стало нечто вроде «Компа​ния Феникс приостанавливает строительство нового завода из-за нехватки средств. Теперь осуществляется только ре​монт оборудования» [292, с. 201-203, 369].
В новой Германии структура спроса стала совершенно иной, нежели в кайзеровской империи, искусственным обра​зом поддерживавшей тяжелую промышленность и военное производство. В итоге выход из кризиса оказался связан с рас​ширением спроса на товары потребительского назначения. Количество опротестованных векселей в 1925 г. возросло в отраслях  производственного назначения и упало в потребительском секторе, причем состояние дел в финансах вполне отражало состояние дел в реальном секторе экономики. Если занятость в производстве оборудования в 1924 г. оставалась на том же
