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ГЕРМАНИЯ: БЛЕСК И НИЩЕТА АВТОРИТАРИЗМА
прочный частнокапиталистический фундамент, заложенный еще до поворота, происшедшего на рубеже 70-80-х гг. С дру​гой же стороны, протекционизм был связан с весьма специфи​ческим характером экономического роста в конце XIX — на​чале XX века. Все в большей степени предложение товаров определял государственный спрос.
К 1915 г. удельный вес государственных расходов в вало​вом продукте Германии был наиболее высоким среди всех стран Европы — 17% [213, с. 331]. Неизбежно в этой связи должно было вырасти и налоговое бремя. Если в 1875 г. оно составляло 9,86 марки на человека, то к 1913 г. возросло до 32,97 марки [405, с. 254].
Подобное положение дел стало следствием не только проведения дорогостоящей социальной политики (по тем масштабам она, конечно, не определяла положение дел с го​сударственными расходами) или дотирования отдельных от​раслей и регионов, но также активной милитаризации всей германской экономики. С 1881 по 1913 г.г. объем военных расходов увеличился в Германии приблизительно в шесть раз [154, с. 50].
«Последние годы (после 1873 г.— Авт.),— отмечает В. Чу-бинский,— оказались периодом создания и модернизации гигантской военной машины в таких масштабах, каких не зна​ла в то время ни одна европейская страна» [235, с. 374]. Отно​сительно германских государственных железных дорог прямо говорили, что они, наряду с почтовой службой, являются «гражданским подразделением армии» [305, с. 349]. То же са​мое, хотя и с меньшей степенью точности, можно было бы сказать о некоторых других отраслях экономики, работающих на государство.
Производство продукции для казны, а не для частного по​требления требует значительно меньшего либерализма. И глав​ное, оно меньше подвержено кризисам, возникающим из-за конъюнктурных колебаний на рынке. Можно не переходить на производство новой продукции, а без перерыва гнать на рынок старую и даже устаревшую. Именно так и складыва​лось дело в ряде отраслей германской экономики.

В сельском хозяйстве импортные тарифы позволили со​хранить большие площади под зерно вместо того, чтобы раз​вивать более рентабельное в климатических условиях Цент​ральной Европы животноводство. Соответственно отече​ственный хлеб немецким потребителям обходился дороже примерно процентов на 30—50, чем мог бы стоить хлеб импор​тный [304, с. -156]. В германской металлургии благодаря про​текционистской политике доходы и объемы производства рез​ко возросли, но зато так и не были в полной мере решены про​блемы, связанные с переходом на современные методы плав​ки стали [309, с. 100]. В целом же производительность труда в германской промышленности в 1913 г. составляла только 57% от уровня США, 75% от уровня Голландии и Бельгии, 81% от уровня Великобритании [154, с. 36]'. Таким образом, по этому важному показателю Германия по-прежнему не мог​ла быть отнесена к наиболее развитым в экономическом отно​шении странам мира.
Некоторые современные исследования наглядно демонст​рируют, что успехи германской промышленности в то время
1Германский рабочий зарабатывал по тем временам доволь​но неплохо. В 1871-1913 гг. зарплата в промышленности выросла примерно в два раза [290, с. 116]. Причем на этот базовый уровень накладывались еще и социальные расхо​ды, превышающие те, что были у стран-конкурентов. При таких затратах нужно было иметь очень высокий уровень механизации, квалификации и организации труда, чтобы соревноваться с другими странами по производительности. Однако протекционизм не способствовал осуществлению реструктуризации предприятий и внедрению эффективной техники.
В начале 90-х гг. XIX века кайзер даже намеревался созвать международную конференцию по вопросам организации и оплаты труда, чтобы предотвратить ухудшение конкурент​ных позиций Германии на мировом рынке, вызванное доро​гостоящим немецким социальным законодательством. Впро​чем, из этой затеи так ничего и не вышло [455, с. 73].



